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A TANTARGY CÉLJA, TANULÁSI EREDMÉYNEK:
A tantárgy célja megismertetni a hallgatókat mindazokkal a speciális menedzsment és
szakismeretekkel, amelynek segítségével önállóan képesek felépíteni és működtetni egy
sikeres online vállalkozást, elkészíteni ennek üzleti, stratégiai tervét.

A hallgatók képessé válnak csapatban, projekt környezetben együtt dolgozni, önálló háttér
kutatásokat végezni, ezek és a többi hallgatott tárgy során szerzett ismeretek szintetizálni,
egy komplex, kreatyv feladatmegoldás során egy új digitális termék vagy szolgáltatás teljes
hátterét megalkotni, meghatározni a piacra lépés feltételeit és a célcsopportokat, a
szükséges anyagi ráfordításokat.

Képessé válnak ezek információk tömörítésére egy olyan prezentáció formájában, amely
kockázati tőkebefektetés, vagy más alternatív külső finanszírozási forrás megszerzésére
alkalmassá teszi az újonnan létrejött üzleti vállalkozást.
A TANTÁRGY TARTALMÁNAK RÖVID LEÍRÁSA:
A tárgy a Bevezetés az e-businessbe tárgy szerves folytatása, készség szinten épít az ott
elsajátrított e-business alap fogalom készletre, valamint szintetizálja az E-business
menedzsment többi párhuzamosan fotó tárgyának, illetve a korábban a szakhoz tartozó
menedzsment, pénzügy, számvitel, logisztika, marketing, stb. tágyak ismeretanyagait.

A tárgy fókuszába az elektronikus termékek és szolgáltatások - valamint az ezeket sikerre
vivő vállalkozási környezet tervezése áll.

Az előadások során a hallgatók megismerkednek számos digitális üzleti modellel, ezek
előnyeivel és buktatóival, kidolgozásuk menetével. Megismerkednek továbbá az üzleti
modsell építés és az üzleti tervezés alapvető fogalmaival.

úGyakorlati munkájkuk során a fenti ismereteket felhasználva megterveznek egy új digitális
terméket vagy szolgáltatást, illetve egy olyan vállalkozás üzleti tervét dolgozzák ki, amely
képes ezt a terméket piacra vinni, a marketing kérdésektől, a kockázatokon át a
finanszírozásig.
A HALLGATÓ FELADATAI, TERVEZETT TANULÁSI TEVÉKENYSÉGEI:
Előadásokon való rendszeres részvétel, aktív közreműködés.
A digitális világ nyomon követése, a mindennapi gyakorlati tapasztalásokból eredő kérdések
feltétele, órai megvitatása.
Önálló kutatás, adatgyűjtés az előadásokon és gyakorlatokon felmerült témákkal



kapcsolatban.
A párhuzamosan, illetve korábban hallgatott tárgyak anyagainak szintetizálása, az ott
tanultak beépítése az alkotó munkába (menedzsment, pénzügy, marketing,
projektmenedzsment, számvitel, jog, stb. típusú tárgyak)
Rendszeres együttműködés a projektcsapattal, a közös eredményekért való egyéni
felelősségvállalás, az eredmények érdekében való kitartó munka.
Folyamatos, mérföldkőről-mérföldkőre töreténő haladás.
A TÁRGY ÉRTÉKELÉSE:
A Hallagatók projektcsoportban dolgoznak együtt a félév során.

A csoportok minden második héten beszámolnak az üzleti terv tematikus előre haladásáról
mini pitchek, státusz riportok formájában.

A félév végén a prezentációs napon a csapat prezentálja az üzleti tervét egy befektetői pitch
formájában. A prezentációs napon, a teljes napon a részvétel kötelező, ennek elmaradása a
teljes tárgy eredménytelen lezárását vonja maga után.

A gyakorlati jegyet a féléves előrehaladás (20%), az írásos üzleti terv (50%) és a prezentáció
(30%) összesített eredeménye határozza meg.

A félév végén, még a prezentációs nap előtt, a csapat benyújtja az írott formátumú üzleti
tervet és teljesít egy kritérium jellegű beugró tesztet (megfelelt/nem felet meg) a tárgy
anyagából, ez alapján szerzi meg a végleges jegyet a tárgyból a gyakorlati jegyet
meghatározó feladatokkal együtt értékelve.

Bármelyik modul elmaradása - évközi mérföldkövek, írásos üzleti terv, teszt, prezentáció
hiánya, vagy értékelhetetlen színvonala a tárgy eredménytelenségét vonja maga után.
Megajánlott jegy adható: Nem.
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