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A tantargy neve magyar nyelven:

Marketing néi célpiacra

A tantargy neve angol nyelven:

Marketing in the Supply Chain

A tantargy kreditértéke:

3

A tantargy elektronikus tanulmanyi rendszer kodja:

ML-MANOCE-03-EA

A tantargy besorolasa:

szabadon valaszthato

Az oktatas nyelve (ha az nem magyar):

magyar

A tantargy gondozasaért felelds szervezeti egység:

Marketing Intézet

A tanodra tipusa és 6raszama:

El6adas, heti 6raszam: 0, féléves
o6raszam: 10

Munkarend (nappali / levelez):

Levelez6

A tantargy meghirdetésének féléve:

2022/2023 1. félév

Elétanulmanyi feltételek:

A TANTARGY CELJA, TANULASI EREDMEYNEK:

Hatalmas el6nyre tesznek szert azok a marketinges hallgatok, akik elvégzik a kurzust.
Kifejezetten ndkre fokuszald piackutatast, szegmentalasi stratégiakat, vizualis és széveges
tartalmakat tanulnak meg az online és offline térben eredményesen alkalmazni. Pontosan
tudni fogjak, hogy mi hat igazan a nékre, mi alapjan valasztanak, hogyan kételezédnek el

egy brand mellett.

Miért aktualis? Ha a jov6 vasarldinak neme lenne, nd lenne. A vasarlasok 85%-a ndi
dontésre, vagy befolyasra térténik. Ezzel szemben a NOK 91%-a csalédott a hirdetékben!
Hol hibazik a tradicionalis, maszkulin marketing? A ndket teljesen mas motivalja, mint a
férfiakat, masra vagynak, mas kelti fel a figyelmuiket és masképp biznak meg a termékekben,
szolgaltatasokban. A hallgaték tervezési modelleket, szuper pontos térképet kapnak a mai
magyar ndi fogyasztdk szokasairdl, innovativ szegmensekkel.

A TANTARGY TARTALMANAK ROVID LEIRASA:

A B2W (business to woman) Marketing egy olyan megkdzelitése a néi fogyasztonak, ami
tulmutat a megszokott B2B/B2C kategoriakon. A tantargy célja olyan marketing képzés néi
célpiacra, mely segit megérteni a nékkel kapcsolatos kommunikacio, értékesités,

termékfejlesztés specialitasait.

A vasarlasok 85%-a néi dontésre, vagy befolyasra torténik. Az a marketinges, aki alkalmazza
a B2W stratégiakat, sikeres és eredményes projekteket, céget vezet visszatérd, halas néi

vasarlokozonséggel.

A HALLGATO FELADATAI, TERVEZETT TANULASI TEVEKENYSEGEI:

El6adasokat kovetéen a hallgatdk konkrét kérdéseket tehetnek fel az elhangzottakrol. A
kérdezz-felelek blokkok alkalmat adnak arra, hogy feladataikban elmélylljenek, vagy
kielemezzik aktualis b2w marketinggel kapcsolatos szakmai elakadasaikat.

A TARGY ERTEKELESE:

Az elsbsorban frontalis oktatast egésziti ki az iranyitott megbeszélés, vitamddszer,

projektmddszer.

A projekteket a hallgaték opcionalisan valaszthatjdk maguknak, mely minden esetben mini
kutatdmunkat/piackutatast igényel, ndi célcsoportra fékuszalva. Opcionalis, beadandoként

ajanlott jegyet szerezhetnek vele a félév végén.

Szdbbeli vizsga, 1-5 fokozatu érdemjegy értékeléssel a féléves tananyagbdl. A minimalis
teljesitmény 51%-tdl értékelhetd. Amennyiben a hallgaték a félév kozben B2W marketinggel
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kapcsolatos projekt feladatot dolgoznak ki és a szébeli elétt beadjak, ugy megajanlott jegyet
szerezhetnek.

Megajanlott jegy adhatd: Igen.
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